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Pred par lety zjistila tehdejéi studentka mediciny na Univerzité Karlové Hana Foitova, ze uz ji nebavi nakupovat
podobného nebylo, a tak vznikl frusack — prakticky kompostovatelny saéek na opakované pouziti. StejnOJmenny
start-up zalozila Hana se svou kamaradkou, medi¢kou Terezou Dvorakovou.

Od napadu k vyrobé a hlavné prodeji vede trnita cesta. Terezo, jak vznikl prvni prototyp a jak jste vybiraly
vhodny material?

/ Prvni prototyp Sila Hancina teta, latku jsme koupily v galanterii. S
materialem to mimochodem nebylo vibec jednoduché. Chtéli jsme, aby byl kompostovatelny, pevny a prodysny, aby se
v ném ovoce nekazilo. ZaleZelo nam na tom, aby se frusack vyrabél v Ceské republice, a ne tfeba v Cin&. Té&ch kritérii
bylo vic a zpocatku jsme hodné narazely. VSude nam fikali, Ze se néco takového neda vyrobit.

Kdy jste svlj napad poprvé prezentovaly na vefejnosti?

Poprvé jsme znacku Frusack pFedstavily na akci Prague Design Week. V té dobé tady podobny produkt nebyl, a tak
si nas napad ziskal velkou pozornost. Po akci se nam ozvalo pét potencialnich investor(. Ziskaly jsme také spoustu
novych kontaktl. Mezi nimi tip na Matério, informaéni centrum pro nové materialy, kde si mizete projit vzorky raznych
tkanin a zjistit misto, kde se vyrabéji. Svého vyrobce jsme ale nakonec nasly na Googlu.

Kolik jste musely investovat do vyvoje materialu?

Prakticky nic. Mé&ly jsme $t&sti, vyrobce nam vysel vstfic a do vyvoje investoval sam. Ceské textilky jsou dnes pod
velkym tlakem a inovace jim umozriuji v tvrdé konkurenci uspét.

Obé jste zacaly podnikat jesté jako studentky mediciny. Jak se vam podafrilo tak rychle zorientovat v té spousté
dovednosti, které zacinajici podnikatel musi mit?
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mediciny uplatnite i v podnlkanl Jinak ale spoustu véci objevujete postupné, nékdy metodou pokus—omyl. Pofad se
uc¢ime. Na Univerzité Karlové funguje Centrum pro pfenos poznatkl a technologii, které poskytuje poradenstvi a pofada
kurz managementu inovaci . Podle material(i z tohoto kurzu jsme sestavovaly prvni business plan. Investor nam poskytl

zazemi a zajistil konzultace v oblasti prava nebo ucetnictvi.
Z vaseho vypravéni to zni, jako byste mély ohromné stésti a tézkosti se vam vyhybaly. Byl néjaky moment, kdy
jste to chtély vzdat?


https://cppt.cuni.cz/CPPTN-292.html

Par krizi jsme musely prekonat. Na zacatku nebylo vibec jasné, jestli budeme mit co prodavat, protoze nam vsude
fikali, Ze se tkanina, jakou chceme, neda vyrobit. Kdyz nam to potvrdili i na jedné vysoké Skole na Slovensku, nebylo
to pfijemné. Prvni frusacky jsme prodavaly na Hithitu a zajem predcil o¢ekavani, takze jsme nékteré vyrobky pred
Vanocemi doSivaly doslova na koleni. Jako u vSech inovaci jsme i my musely testovat prvni vyrobky v podstaté na
zakaznicich.

Jaci vlastné jsou? Byvaji prisni, nebo vam spis fandi?

Urcité je tu skupina lidi, kterym zalezi na Zivotnim prostfedi a zaroven chtéji podpofit Ceskou firmu. Dokazou nam ledacos
prominout. Néktefi se zajimaji o nejriznéjsi detaily, napfiklad z ¢eho je sacek vyroben a jak dlouho trva, nez se rozlozi.
Jak dulezity byl pro vas design?

Pro nékteré zakazniky je design stejné dullezity jako funkénost. Chtély jsme modernim designem motivovat, proto jsme
se vyhnuly klasickym ,maskacovym*“ barvam, které jsou s eko vyrobky spojeny. Novéjsi sady uz jsou v bilé barvé s
barevnymi stahovacimi Srilirkami. VétSi poptavka si zada jiny material, protoze plvodni tkanina byla velmi naro¢na na
vyrobu.

Chystate se expandovat do zahranici?

Stale se snazime rozsSifovat distribuci. Davalo by nam smysl, kdyby se dal frusack koupit bézné v supermarketu, protoze
tam je nejpfirozengjsi poptavka. Ze zahrani¢nich trh{i je pro nas prioritou Némecko. Nezijeme ale jenom podnikanim.
Jsme soucasti védeckého projektu Glopolis a pfipominkujeme pfipravované zakony tykajici se zachazeni s odpady.
Chodime také do skol a mluvime se studenty o udrzitelnosti a ekologii.



