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LIDOVE NOVINY

Jak velka je propast délici globalni Sever a Jih? Rozeviraji se, nebo zaviraji pomysiné nlizky nerovnosti mezi chudymi
a bohatymi v éfe vystupriované globalizace? Na tyto otazky neexistuje jednoznacna odpovéd.

Problematice odliSné urovné mezi Severem a Jihem se vénuje Spanélsky ekonom Bob Sutcliffe. Z jeho zkoumani metod
méFeni svétovych nerovnosti vyplyva, Ze je velmi obtizné dojit k jednoznaénym zavérdm. Pfinejmensim jeden je ale
jasny: nerovnosti se v poslednich desetiletich prokazatelné zvétsuji pfinejmensim mezi extrémné chudymi a extrémné
bohatymi pfijmovymi skupinami a také mezi nejrozvinut&jSimi a naopak témi uplné nejzaostalejSimi regiony svéta.
Napfiklad celkovy pfijem 5 % nejbohatSich obyvatel svéta je 123krat vétSi nez pfijem 5 % nejchudsich ,svétoob&and®,
pfiCemz podstatné je to, Zze se propast mezi nimi v poslednich dvou dekadach dale prohloubila. AvSak postavime-li proti
sobé uhrnny pfijem 20 % (nebo dokonce 50 %) nejbohatSich a 20 % nejchudsich, zjistime, Ze se nerovnosti ve stejném
geografickymi regiony. Zatimco pramérny pfijem je dnes na globalnim Severu 7krat vétsi nez na Jihu (v roce 1950
byl 5krat vétsi), znatelné se v uplynulém pulstoleti ,zahlazuji* nerovnosti mezi Severem a Asii (a zejména Cinou). Za
skute¢né ,loosery“ globalizace tak Ize podle Sutcliffa oznadit region Jizni Ameriky a hlavné Afriku (4krat, respektive
15krat nizsi primérny pfijem nez na Severu).

Dvé faze globalizace Jak k tomuto stavu doslo? Ackoliv neexistuje shoda ohledné povahy a datace globalizace, sociolog
Jan Keller v knize Teorie modernizace nabizi vlastni pfibéh globalizacniho procesu o dvou déjstvich, ktery maze mnohé
napovéedét. V prvni fazi (50. -60. 1éta) pfedstavuji hlavni aktéry narodni staty. Chudy globalni Jih ziskava politickou
nezavislost, ekonomicky je ale stale v podruci bohatych zemi Severu. Ekonomické nezavislosti se proto snazi dosahnout
modernizaci svého hospodafrstvi. Pravé rozvojova pomoc, kterou poskytuji bohaté staty chudym zemim, pfedstavuje
podle Kellera hnaci motor prvni faze globalizace, ale i pfi¢inu jejich problematickych rysa.

Kromé socialni a ekologické degradace venkovského i méstského prostifedi chudych zemi, zpisobené megalomanskymi
projekty, Keller rozvojové pomoci zazliva hlavné to, ze misto slibovaného blahobytu pfivodila zadluzeni Jihu, a tedy
vlastné novou formu jeho zavislosti. Jak se to stalo? Pfedné, nedostate¢na kontrola prostfedk(l a korupce v rozvojovych
zemich zpUsobila, Ze asi jedna pétina vSech zdrojl Sla do kapes Ufednikiim a na konta politik(i. Navic v ¢asti rozvojové
pomoci byl zahrnut i nakup polozek, které nemaji se zlepSovanim kvality Zivota nic spole¢ného.

Nejvétsi kamen Urazu ale pfedstavovala skutenost, ze megalomanské projekty -hlavné v oblasti t&€zby surovin Ci
zemédélskych plantazi - dale umocnily zavislost zemi Jihu na nékolika malo komoditach. Vykyvy jejich cen na svétovych
trzich zpocatku predstavovaly hlavni pfi€inu zranitelnosti a destabilizace kfehkych ekonomik tfetiho svéta. Navic
obdobné exportni rozvojové strategie byly zaroveri podporovany ve vice statech (napf. ,exkluzivni“ zaméfeni jen na
kavu, bavinu ¢&i tabak). Vysledkem konkurence jednotlivych zemi, které si vzajemné srazi cenu na svétovych trzich, a
hlavné postupné celkové nadprodukce vétSiny plodin a surovin vyvazenych z chudého Jihu je dlouhodoby a znatelny
pokles ceny vSech komodit (s vyjimkou ropy). Pfitom snaha chudych zemi vyrovnat tento ,vypadek® pfijm0 - a splacet
pujcky - dal$im zvySenim produkce na export situaci Jihu dale zhorsuje.

Poslednim krokem na pomysiné cesté do dluzni krize, ktera propukla po¢atkem 80. let a zasahla pfiblizné osm desitek
rozvojovych zemi, byl pfiliv levnych ,petrodolard” na finanéni trhy v obdobi ropného $oku sedmdesatych let 20. stoleti. Na
chvili se zdalo, Ze se s pomoci neuvéfitelné levnych Gvérd - a diky doasné zvySené cené v§ech Jihem produkovanych
komodit -,rozvojovkam® nakonec pfece jen podafi diverzifikovat ekonomiky a vymanit se ze zavislosti dané pfiliSnou
a jednostrannou hospodafskou specializaci. Doba levnych uvérl a rychlého zadluzovani vSak pominula, kdyZ pfisla
studena sprcha v podobé opétovného ristu Urokovych sazeb.

Odpovédi bohatych zemi na neschopnost Jihu dale splacet své zavazky byly tzv. programy strukturni adaptace, které
Svétova banka a Mezinarodni ménovy fond v 80. a 90. letech dluznikim naordinovaly. Ve v§ech - velmi rozdilnych -
statech pfitom Slo o stejny ,balicek®: i t&m nejchudSim byly seSkrtany vydaje na Skolstvi a zdravotnictvi, nerozvinuta
hospodarstvi se musela otevfit konkurenci firem Severu, devalvace mény snizila uz tak kriticky nizkou koupé&schopnost
domacnosti Zijicich vesmés pod hranici chudoby. Primarnim cilem programd nebyl rozvoj Jihu, ale splatky bohatému
Severu. Jeden analytik proto situaci pfirovnal k paradoxni krevni transfuzi, kdy nemocny daruje krev zdravému a energii
pfekypujicimu Clovéku.



Odliv mozku Socialni geografové Jifi Blazek a David Uhlif v poctivé zpracované monografii s nepfili§ marketingovym
nazvem Teorie regionalniho rozvoje (2002) predstavuji Siroké spektrum koncepci zabyvajicich se pfiCinami
geografickych nerovnosti: od neoklasickych a neoliberalnich pfistupl pfes Keynesem & Marxem inspirované analyzy
az po soucasny institucionalismus. Pravé teorie nerovhomérného rozvoje, jez zde také prezentuji, poskytuji komplexni
pohled na polarizaci mezi chudymi a bohatymi Castmi planety. Velkou ,hvézdou“ téchto koncepci je architekt
,Skandinavského modelu“ Gunnar Myrdal a mnohalety ekonomicky poradce viad Latinské Ameriky Albert Hirschman.
Co tedy podle nich vede k nerovnostem?

Napfiklad omezena - a tak velmi selektivni - migrace z Jihu na Sever zplsobuje v prvé fadé odliv nejvzdélangjsich
avSak zaroven podlamuje rozvoj Jihu. Dale mize jit o odliv i toho mala finanéniho kapitalu, ktery se na Jihu podafi uspofit.
Banky jej radéji investuji v zavedenych a prosperujicich ¢astech svéta, rizikovejsi a stagnujici periferii jsou v lepSim
pfipadé poskytnuty uvéry za méné vyhodnych podminek, v hor§im pfipadé se ji soukromy kapital a investice vyhnou
zcela. Vysledkem je prohloubeni chronického nedostatku kapitalu v téch nejchudsich zemich. Ani ¢asto uvadény ,trumf*
Jihu v podobé zavratné levné pracovni sily nemusi vzdy pfedstavovat automatickou vyhodu. Ve finale totiz rozhoduje
rozdil v produktivité prace mezi Severem a Jihem.

Obrovskou vyhodu Severu, ktera dale zvysuje jeho naskok, pfedstavuji tzv. vnitfni Uspory, jichz mize na rozdil od
nerozvinutého Jihu snadno dosahovat. TéZkym kalibrem jsou hlavné Uspory z rozsahu produkce, realizované expanzi
prosperujicich firem; ty snizuji jednotkové naklady tim, ze ,rozfedi“ jejich fixni slozku (napf. vyvoj vyrobku, zaskoleni
pracovnikU, pofizeni linky) v mnozstvi produkce pokryvajici velky a koupéschopny trh (nejprve domaci, poté svétovy).
Tempo a rozsah produkce navic umoznuje rychlejSi zavadéni inovaci - at jiz technologickych & manazerskych a
organizacnich. Naopak moznosti expanze firem Jihu - a tak i dosahovani vnitfnich Uspor - jsou na slabém domacim trhu
omezené. Neexistuji tedy ani pfedpoklady pro pfiliSny exportni Uspéch, producenti téch nejchudsSich zemi Jihu navic
nedokazi Celit pronikani levnéjsich a kvalitnéjSich vyrobku ze Severu.

Nakonec nelze opomenout ani aglomeraéni Uspory, vyplyvajici z prosté geografické blizkosti Uspésnych firem. Vysoka
koncentrace prosperujicich podnik(i snaze zformuje dynamicky pracovni trh a spole¢né sdilenou moderni infrastrukturu,
napomuze Sifeni novych technologii a inovaci a povzbudi vzajemné uceni. Postupné vznikne sebevédoma atmosféra
orientovana na uspéch, pracovitost a podnikavost, pfizniva pro dal$i rozvoj a vitajici investory. Naopak lidé z méné
uspésnych regiont podlehnou ,porazenectvi®, obvifuji Uspésné z nizkého materialismu, poSlapavani tradi¢nich hodnot
a prosperitu spojuji s nekalymi az kriminalnimi praktikami. A to je pfesné atmosféra, ktera podnikani a investicim nepreje.
Podstatné je tedy to, Ze ocekavani uspéchu i nelspéchu - at' jiz ze strany kapitalu nebo obyvatel regionu - ma tendenci
fungovat jako sebevyplfujici proroctvi, a dale tak rozevirat pomysiné nuzky mezi Severem a Jihem.

Centrum versus periferie Druha faze globalizace je jiz dle Jana Kellera pIné v rezii nadnarodnich korporaci; role statu a
volenych politikll upada. Jsou to korporace, kdo stale vyraznéji ur€uji podobu svéta a vztahy globalniho Severu a Jihu.
Hlavni novinka, s niz nadnarodni podniky pfichazeji, se tyka globalni organizace produkce. Ta jiz neprobiha uvnitf obfich
le€¢ ponékud nechrabanych kolosl s pyramidalni byrokratickou strukturou, nybrz je zapletena v pfedivu do¢asnych a
stale se ménicich siti subkontraktl. VSe je rezirovano z centra korporace nachazejiciho se na Severu, kde se kromé
vrcholného managementu soustfeduje i vyvoj, reklama a marketing. Samotnou praci vSak odvedou periferni ¢lanky v
podobé docasné najatych subdodavatelu, zpravidla situovanych na Jihu. Korporaci to umozni zbavit se maxima svych
zaméstnancu - 500 nejvétSich firem vytvafi tvrtinu svétového HDP, ale zaméstnava jen 0,05 % populace. Nejenze jim
nemusi vyplacet mzdy, na jaké jsou zvykli délnici na Severu (napfiklad v textilkach v USA &i EU se hodinova mzda
pohybuje okolo 10 aZ 20 dolart, obdobna délnice v Ciné si pfijde na 16 aZ 80 centt1), ale odpadaiji také problémy s
propousténim, pokud se danému odvétvi zrovna dvakrat nedafi: se subdodavatelem se prosté jen neprodlouzi smlouva.
Periferni ¢lanky, které se uchazeji o pfizen centra, si navic ve vzajemné konkurenci srazi ceny, coz je opét situace, z
niz profituji pouze korporace. Ty se postupné vyvazuji ze socialni i ekologické zodpovédnosti za regiony, kde produkce
realné probiha. Nejen periferni subdodavatelé, ale i celé staty berou stale vétsi ¢ast nakladl a rizik na sebe. Ve snaze
alespori do¢asné se zapojt do sité nabizeji zafinancovani infrastruktury a rekvalifikaci, dafiové prazdniny ¢i ustupky v
oblasti ekologie a prav zameéstnancl. V extrémni podobé jsou tyto praktiky viditelné v bezcelnich exportnich zénach
Ciny, Bangladése &i Mexika (typické jsou zékazy odbord, absence zdravotniho pojisténi, neimérné dlouha pracovni
doba, détska prace), které se nejprve soustfedily na textilni a obuvnicky pramysl, ovSem dnes se takto organizuje také
vyroba hracek, elektroniky a stale vice i automobilU.

S Kellerem Ize souhlasit v tom, Ze pfenaseni trznich nejistot a socialnich ¢i ekologickych nakladl na bedra svétové
periferie asi neni tim nejvhodnéjSim predpokladem jejiho rozvoje. Navic jsou ve hfe i ,bumerangové efekty“ dopadajici
na zemé Severu (napf. odliv pracovnich mist celych odvétvi do exportnich zén ,rozvojovek®), ackoliv krizi zdejsich
socialnich statl nelze svadét zdaleka jen na globalizaci. Novou mezinarodni délbu prace tedy mizeme z mnoha dtvod
opravnéné kritizovat. Nepotvrdily se ani nadéje, ze by i dalsi zemé Jihu hromadné nasledovaly pfikladu ,asijskych tygra®,
ani ty, které doufaly v postupné snizovani svétovych nerovnosti. AvSak zaroveri nelze prehlédnout skute¢nost, Ze nejvice
zaostavaji pravé ty socialni skupiny a regiony, které jsou z globalizace dlouhodobé vylu¢ovany (napf. subsaharska
Afrika, Severni Korea), coz dokazuji empirické studie podobné té, kterou predlozil ekonom Bob Sutcliffe.



